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1. He.]'lb U IINIAHUPYEMBIE PE3YJIbTATbI OCBOCHUS NUCIHUITIJIUHDBI (MO)IyJ'Iﬂ)

Lenbt0 OCBOEHUS TUCIMIUIMHEI ABISIETCS (POPMUPOBAHKE CIICAYIOIINX KOMIETSHIIUH:

— VK-2. CriocoOHOCTh ONpEeNeNsaTh Kpyr 3aJad B paMKaxX MOCTABJIICHHOW IIETH W BBIOMPATH
ONTUMAJIbHBIE CIIOCOOBI MX PELICHUs, UCXOAS U3 JEHCTBYIOLIUX IPABOBBIX HOPM, UMEIOIINUXCS
PECYPCOB U OrPAHUYECHU.

— YK-3. CriocoOHOCTB OCYIIECTBISTH COMUAIBHOE B3aUMOJICHCTBUE U PEaIn30BBIBATH CBOIO POJIb
B KOMaHJI€.

— YK-10. CrocobHOCTh TpUHUMATh OOOCHOBAaHHBIE 3KOHOMUYECKHE PEIICHHS B Pa3IMYHBIX
001acTaX )KU3HECATEITHHOCTH.

Pe3ynbraraMu OCBOEHMSI AMCUMIUIMHBI SIBJISIOTCS  CIENYIOIIME WHIUKATOPbI JIOCTH)KEHUS
KOMITETCHIIUI:

— NVYK-2.1. ®opmynupyer COBOKYITHOCTh B3aUMOCBSI3aHHBIX 33/]1a4 B paMKaX IMOCTaBJICHHOM LIEIH
paboThl, 00eCIeYnBaOIMNX €€ JOCTHKEHNE.

— NYK-2.2. Tlpoektupyer pelieHHe KOHKPETHOW 3a/layd MPOeKTa, BBIOMpas ONTUMAaIbHBIN
Croco0 ee peleHusi, UCXOAs U3 JEHCTBYIOIIMX IMPAaBOBBIX HOPM U HMMEIOIIUXCS PECYPCOB U
OTpaHUYECHUH.

—NYK-2.3. Pemaer KOHKpeTHBIE 3amadyul (HCCIEIOBAHMS, IPOCKTA, JEATEIHLHOCTH) 3a
YCTaHOBJIEHHOE BpeEMSI.

—NVYK-3.1. Onpenenser cBOIO pojib B KOMaHAE M JEHUCTBYET B COOTBETCTBUM C HEW IS
JOCTHXKEHHUS 11eJiell paboThI.

— NVYK-3.2. YuursiBaeT posieBble MO3UINUU JPYTUX YYaCTHUKOB B KOMaHHOU paboTe.

— NVYK-3.3. [IoHnMaeT NpuHUMIIBI TPYNIIOBOM JUHAMUKH U IEHCTBYET B COOTBETCTBUYU C HUMU.
— NYK-10.1. Tlornmaet 6a30BbIe TPUHITUIIBI ) YHKIIMOHUPOBAHUS SKOHOMUKH U SKOHOMHUYECKOTO
pa3BUTHS, 1eIH U GOPMBI YUaCTHS TOCYJapCTBA B SKOHOMHUKE.

— NYK-10.2. [IpumeHseT MeTOAbl TMIHOTO SKOHOMUYECKOTO U (PMHAHCOBOTO TUIAHUPOBAHUS JIS
JOCTHKEHHS TEKYIIUX U J0JITOCPOYHBIX (PMHAHCOBBIX LIEEH.

2. 3aga4uu ocBOEHHS TUCHMILINHLI.

- OCBOEHHE ¥ MPHUMEHEHHE OCHOBHBIX MOX0/I0B K TEHEPUPOBAHUIO MPEATPUHUMATEIHCKON
ujeu ¢ ya€tom notpedHoCTe# Oru3Heca/ oOmecTBa/ rocy1apcTBa;

- W3YyYCHHE TOpsAKA PETUCTpPAIMA CYOBEKTa MPEIIPUHUMATEIBCKOW JEATEIIEHOCTH B
Poccun Ha OCHOBe JEHCTBYIONIMX HOPMATHBHO-TIPABOBBIX AKTOB, a TaKKe HHOPACTPYKTYPHI
MO IICPIKKH MPEIPUHIMATEIBCKOH JIesiTebHOCTH B Poccuu;

— COBEpILICHCTBOBAHNE HABBIKOB B3aUMO/ICHCTBUS MIPU Pa3pabOTKeE MPOCKTA;

— OBJIaJICHUE HaBBIKAMH OpraHW3allMd TECTUPOBAHUS TMPEANPUHAMATECIBLCKOW WACHU VIS
OIICHKH €€ KOMMEPYECKOHN pealln3yeMOCTH;

— MPUMEHEHHNE aHAJTUTUYCCKUX TEXHOJIOTUH JUIs PEIICHUS MPAKTHYECKHUX 3a/1a4, CBI3aHHBIX
¢ mpoOemMamu pa3pabOTKK OHU3HEC- POEKTa;

— OCBOCHHE U NMPHUMEHEHHE OCHOBHBIX TOJXOJIOB M MHCTPYMEHTOB WCCIICIOBAHUS PHIHKA;
aHalM3a TOTCHIIMAJIBHOTO pPBIHKA M OICHKHM EMKOCTH PBIHKA;, pa3padOTKU OW3HEC-MOICIH
MpeANPUHIMATEIECKOTO MPOEKTA; BHISBICHUS [IEIEBON ayJUTOPHH;

— BBISIBICHHE M OIEHKa BO3MOXHOCTHM HACTYIUIGHHS PHUCKOB TIPH  peaTu3aluu
MpeANPUHUMATENHCKOTO MPOEKTa; pa3paboTka CiocoO0B MUHUMHU3AIIMU PUCKOB;

— OBJIaJICHUE HaBBIKAMH pacuéTa JKOHOMHUYECKMX U (DMHAHCOBBIX TOKa3aTenei
MpeNPUHIMATENECKOTO TPOEKTa;

— 000CHOBaHME BBIOOpAa CIMOCOOOB M KaHAJIOB TMpUBJIEUEHUs (UHAHCUPOBAHUS IS
pealu3anuy NpeAnpUHIMATEECKOTO POEKTa.

3. MecTo quCHMIIMHBI (MOAYJIsI) B CTPYKTYpe 00pa30BaTe/IbHOI NPOrpaMMbl
JIMCLUIUIMHA OTHOCUTCS K 00513aTEIbHOM YacTH 00pa3oBaTeIbHOM MPOrpaMMBbl.



4. Cemectp(bl) ocBOCHHS U (popMa(bl) MPOMEKYTOUYHOM aTTeCTALMH 110 JMCHUIIIHHE
Cemectp 5, 3a4éT.

5. BxogHble TpeGoBaHus VI OCBOCHHUS AU CUMIIIMHbBI
Jlig ycremHoro OocBO€HMsI JUCHUIUIMHBL «[IpeanpuHuMarenscTBO» TpPeOYIOTCS pPe3yibTaThbl
00y4eHHUs 10 TUCHUTUTNHE « IKOHOMUKAY.

6. SI3bIK peaau3anun
Pyccknii

7. O0beM JUCHUIITIMHBI (MOIYJIA)
O6mmast TpyI10€MKOCTh TUCIMIUIMHBI cOCTaBisieT 3 3.€., 108 "aca, U3 KOTOpHIX:
— nexiuu: 20 4.;
— ceMuHapckue 3ansatus: 0 u;
— IpaKTU4YecKue 3aHATus: 34 u.;
— nabopaTtopHsie paboThI: 0 d.
B TOM YHCJIE IPaKTHYecKast moaroToBka: 0 4.
O6beM caMOCTOATENBHOM pabOThI CTy/IEHTA ONPEAEIEH YUeOHBIM IIIIAHOM.

8. Conep:xaHue TMCHUILINHBI (MOAYJIsl), CTPYKTYPHPOBAHHOE M0 TeMaM

Tema 1. BBenenue B npeANpUHAMATEIBCTBO. JKOCHCTEMA

busnec u mpeanpuHUMAaTENbCTBO: MOHATHE, odiiee, cnenuduka. [IpusHaku OuzHeca. YcioBus
dbopmupoBanusi mpeanpuHUMareabcTBa. CyOBEKTHl MNPEANPUHUMATENBCKON JIEeSTENTbHOCTH.
Masiii Ou3HEC: 0COOEHHOCTH, KPUTEPHUH.

Bunsl npeanpruHuMarenbekoi aesTeabHoCTH. ColManbHOE TPEANPUHUMATENBCTBO.
[IpeanpuHrMaTenbCcKas cpeaa: XapakTepuCTUKA, COCTaB.

HNudpactpykrypa 6usneca. Dopmbl ¥ HAMIPaBJICHUS TOCYAAPCTBEHHOM MOICPKKHA COIMMAIIBHOTO
npeanpuHUMaTenscTBa B Poccuu u 3a py0exom.

Tema 2. @opMupoBaHue U pa3BUTHE KOMAH/IbI

Texnosornu komaHa000pa3zoBaHUSL.

Tema 3. busHec-ujaes, Ou3Hec-Mo0/€ejb

CymHocTHbIe XapakTepucTuku OuszHec-uneu. IlpaBumna BeiOopa uaeu s OuszHeca. McTouHukKH
une s O6usHeca. TumuuHele OMMOKM NpU Moucke OusHec-uaen. TexHomoruu pazpaboTKu
ousnec-uneit. Kiaccudukanusa metonoB reHepauuu uaen. Kpurepum otdopa OuzHec-uieH.
[Toaxop! K OLIeHKE OU3HEC-UICH.

busnec-monens busHec-mMozenb: OCHOBHBIE XapaKTepUCTUKH, 0a30BbI€ MOJIOKEHUSA. Bumsl
ousHec-mozeneit. [lepexon ot Ou3Hec-monenu K OuzHec-many. OTianuus OU3HEC-MOJENIH OT
Ou3HEeC-cTpaTeru.

Tema 4. MapkeTunr. OueHKa pbIHKa

HccnenoBanusi peIHKOB cObITa (Crpoca, KOHKYPEHILIUU, COCTOSIHUS OTPAciy, OOMIMX YCIOBUMN
cObITa, BO3MOXKHOCTEH pacIIUpeHHUsl pblHKA). MHCTpyMEHThI NpOBENEHHs MapKETHHTOBOI'O
UCCIIEIOBaHUA. OTamnbl aHanu3a pblHKA. OLIEHKa KOHKYPEHTOB. AH&JIW3 OTPAacid € Y4ETOM
XapaKTepUCTHUK U HOBU3HBI ToBapa/ycinyru. Crnennduka MapKeTHHTOBBIX HCCIeI0BaHU B cdepe
COLIMAJIBHBIX IPOEKTOB.

Tema 5. Pazpadorka npoaykra

Henn wu  3agauum  OpPOAYKT-OpHeHTHpoBaHHBIX  (product-development) wu  knmeHTO-
opueHTHpOBaHHbBIX (customer-development) meromosnoruii. [Tousitus Customer development (o
C.bnanky u b.lopdy). Draner Customer Development Model. Co3nanue npotortumna. I[Toaxoasr k
pa3paboTke mpoaykTa (METoa BOJOMaga, MeToj T'MOKOM pa3pabOTKH, TEOpHUs pelIeHUs
n300peTaTeNIbCKUX 3a/lady, Teopusi OrpaHuueHuil, ap.). Ilporecc ynmydineHus XapaKTepUCTHK



CYIIECTBYIOIIUX IMPOAYKTOB U pa3pabOTKa HOBBIX BHJIOB MPOAYKIHH. TE€XHOIOTUU CO3MaHUS
HOBOT'O TPOJIyKTa: IPEANPOCKTHBIE Pa3pabOTKH, MPOSKTUPOBAHKE, CO3/IAaHUE U HCIIOJIb30BaHHE.
Tema 6. Ctapran

Crapran: mNOHATHE, OCHOBHBIC XapakTepucTuku. CTaguu pa3BUTUS crTaprama. Meroanka
«bepexxnuBoro craprana». Mojens «SPACE». HADI-umki. MeTo/pl OLIeHKH cTapTrana.

Tema 7. Pucku

CyuiHocTs IpeANnpUHUMATENBCKOTO pUucKa. OYyHKIMK MPEeANPUHIMATEIBCKOTO prucka. DakTopsl,
BIIUSIOLIME HA YPOBEHb IPEAIPUHUMATENBCKOTO PUCKA.

Knaccugukamnus puckoB. Pucku npu ocyiiecTBIeHUA HHHOBAIIMOHHOTO TPOEKTA.

VYrpaBieHue  NpeInpUHUMATEIbCKMM  PUCKOM. METOIbl  YNpaBiCHUS  pUCKAaMH B
MPEIIPUHIMATEIBCKOH NiesTebHOCTH. CucTeMa OleHMBaHHUS 0a30BbIX PHCKOB HHHOBAIIIOHHOTO
MIPOEKTA.

Tema 8. ®unancel. PacuéTHast yacTh npoexkra

Pacxonpl Ha poekT. CocTaB TEKyIIUX 3aTpaT npoekTa. [locTossHHbIE 1 TepeMEHHBIE PACXO/IbI.
®unaHcoBas Mojnenb craprana. Coxaepxanue ¢uHaHCOBOM Mojenu. OCHOBBI TOCTPOEHHE
¢unancosoit mosenu B Excel.

OcHOBHBIE U JOINOJHUTENbHbIE MOKa3aTenu. MHBecTHIIMOHHAs NPUBIIEKATEIBHOCTh IMPOEKTA.
MeToIMKM OLEHKHU CTapTara.

PexxuMBI HAOTOOOIOKEHUS: XapaKTepUCTHKA, TPAHUIBI TpuMeHeHnss. CpaBHEHHE Pa3IUYHBIX
BHJIOB HAJIOTOOOJIOKEHUSI TPEANIPUATHI MaJIOTO U CpeTHEro OM3Heca.

Tema 9. [IpuBiieyueHre UHBECTHULM I

OcHoBHbI€ (haKTOPBI, ONPEEIISIONINE TPUBJIEKATEIHLHOCTD CTapTana JJisi HHBECTOpa.

Kananel noncka H”HBECTOPOB.

Hcrounuku craproBoro kamnurtaina. BeHuypHble MHBECTOpBL. AJIbTEpHATUBHBbIE HHBECTHUIIUU.
Kpayadanaunar: Buasl, kpayadasauHToBbie m1aTdopmel (3a pyoeskom, B Poccun).

Tema 10. IIpe3eHTanusi NpoeKTa

Tpu Ttuna mnpeseHrauuii (Mpe3eHTAUUU Tepes] MUHBECTOpPAMM, MpPE3CHTALMs PEIICHUs MpU
MpoOJIEMHOM HWHTEPBBIO, MpoJAroIias Mpe3eHTanus). YciaoBuss 3Gh(EKTUBHON MPE3CHTAIINH.
[TpuMepsr MacTepoB MyOJUIHBIX BBICTYIICHUMN.

9. Tekymmii KOHTPOJIb IO IUCHUIJIMHE

Texyiuit KOHTPOJIb MO AUCHUILIMHE TPOBOAUTCA MYTEM KOHTPOJISI TOCELIAEMOCTH, ITPOBEICHUS
KOHTPOJIBHBIX paboT, AEMOBBIX UTP MO OTACIBHBIM T€MaM, BBINOJHEHHS JOMAIIHUX 33aJaHUil B
pamMKax MPOEKTHOM NESTENILHOCTH U PUKCUpYyeTcs B (hopMe KOHTPOJIbHOM TOUKHU (HE MEHEe JIBYX
pas B ceMecTp).

10. ITopsiiok MpoBeAeHHUsI M1 KPUTEPUH OLIEHUBAHUS MIPOMEKYTOUHOI aTTecTaluu

B PpaMKax JJAHHOM JUCIUNINHBI IIPUMCHSACTCS 0aIIBLHO 'peﬁTHHFOBaH CHUCTEMA OLCHKU:

Tun 3j1emenTa DJIeMeHT MakcumajibHOe
KOJIM4YeCTBO 0aJ1JI0B
PaGora B cemecTpe 3ajaHus B ayIMTOPUH 45
CamocrosrenbHas padota | IIpoekTHas paboTa (IpoMeKyTOUHbIE 20
(CPC) MTATY-CECCUH)
Hroro 65

3ajaHus B ayIMTOPUU

Breimonnenue 3agaHuii B ayAUTOPUHM OIEHUBAETCS MakCUMyM B 3 Oamia. Y4YHTHIBaeTCs:
MOCEIeHNEe CTYACHTOB 3aHATHS, BKIIOYEHHE B paboOTy, akTUBHOE y4yacTHe B paboTe Han
MIPOEKTOM/KEMCOM (JIeTI0BOM Hrpe).

| 3ananus | MHaKkaTopsl KOMIIETEHIMH




Tema 1 NyK-2.1
3ananue 1. CpaBHUTENBHBIN aHaIH3 QYHKIMOHUPOBAHUS NyK-3.1
9KOCUCTEMBI TIPEATIPUHUMATENbCTBA U NPAKTUKK rocyaapcrBenHoi | UYK-10.1
nognepxku MCII B Poccun 1 3a pybesxom
3ananne 2. CpaBHUTENBHBIN aHATIN3 CUCTEMBI TOCYIapCTBEHHON VK21
perucTpanuy ousHeca (Ha mpUMepe Pa3HbIX PETMOHOB U CTPaH) NYK-22
NYK-10.1
Tema 2 NYK-3.2
3ananne//lenoBast urpa
Tema 3 NYyK-2.3
3ananue « AHAIUTUYECKHE TEXHOJIOTMH B MIPEANPUHUMATENbCKOM NYK-10.1
JeATEbHOCTH
Tema 4 NYK-3.3
3ajanue. MapKeTHHTOBBIC UCCIICIOBAHMSI OM3HEC-UICH NYK-10.1
Tema 5 NyK-3.1
3amanue. Pa3paboTka npoaykra NYK-10.2
Tema 6 NYK-3.3
3aganne. Crapran MYK-10.1
Tema 7 NyK-3.1
3aganue 1. Pucku mpoekra MYK-10.1
Tema 8 NyK-3.1
3amanue. PuHaHCOBAs MOJIENH NYK-10.2
Tema 9 NYK-3.3
3amanue. Mcrounnku hMHAHCHPOBAHUS MPOEKTA MYK-10.2
Tema 10 NyK-2.3
3aganne. ViToropas npe3eHTaIus NYK-3.1

[IpoexTHas pabota

OcnoBHo#t pokyc CPC caeman Ha MPOEKTHOM paboTe, OCYIIECTBIIEMONW B MUKpPOTPYyIMIaxX HaJ
cOOCTBEHHBIMH TpOEKTaMH. B TedeHune cemecTpa MPOBOJUTCS MPOMEXKYTOUHAS OICHKA
BBITIOJIHSIEMOM paboThI B BHJIE MUTY-ceccuid. Bcero mpearycMOTpeHo Be MPOMEKYTOUHbIE MUTY-
ceccHM, KaXKaasi U3 KOTOpbIX oneHuBaeTcs B 10 Oamos.

@opMOil MPOMEKYTOUHOW AaTTeCTalluu SBJISETCS (UHANbHAs MHUTY-CECCUS B BHJE 3al[UThI
MPOEKTHOM pPabOThl Tepe] TPYNIol JKCHepTOB. (dKcmepThl mpuriamaiptces u3 Llentpa
MpeaNpUHUMATENbCTBA, YIpaBieHus HWHHOBauusMHU, IIpommaptHepoB, busnec-cooOmiectBa
Tomcka, ¢ dakynpTeTOB U MHCTUTYTOB). [l0 pe3ynbTaraM MHUTY-CECCHMHU CTYACHTHI IMOJIy4alOT
OIICHKY 3a MpOoeKT B auamnazoHe ot 0 mo 35 GamnoB. Bee cTyneHTH B paMKax OJHON KOMaHbI
MOJIy4alOT OJMHAKOBBIE OIEHKM 3a JTOT OJJeMeHT Kypca. Dopmupyercs KOMaHIHAS
OTBETCTBEHHOCTh 3a pe3yJlbTaThl pPabOThl HApPAAYy C WHIAUBUAYAIBHBIMU OILEHUBAIOLUIUMU
MeponpHusaTHsIMH (paboTa HAa MPAKTUYECKUX 3aHATHSAX, IOCEIIAeMOCTh, TECTUPOBAHUE IIO
MaTepuaiaM JIEKIIMOHHOM YacTH Kypca).

KPUTEPUM OLIEHKU [TPOEKTOB B PAMKAX ®MHAJIbHON IUTY-CECCUU

Max 6a/J10B Kputepuu oneHuBaHus

Max = 5 6amioB [IpoaykT: B 4eM yHHKaIIbHOCTh OM3HEC-UEH,
KaKue IpOoOJIeMBI pelaeT MpoayKT, IoYeMy
BocTpeOOBaH

Max = 5 6amos PbIHOK: 1eeBOi CerMEHT PhIHKA, IPEUMYILECTBA U
OTJINYMSL OT KOHKYPEHTOB, MapPKETHHIOBbIE
MEpONPUSATHUS

Max = 5 6amnos Komanga mpoekra: KOMaHAHBIA CTHIb paOoTHI,
HaJIM4Me B3aMMOIOIOJIHSIOIINX POJIeh
¥ KOMITETCHITUHA




Max = 5 Gannos CTpyKTypa NpeanoKeHus! st
WHBECTOpa/3aKa3uuka: 000CHOBaHHE BBIOOpa
MOJICTTH KOMMEPIIMATH3AINHT, BAPHAHTHI BRIXO/IA,
000cHOBaHHE (PHHAHCOBOTO 3aITpoca

Max = 5 Gannos KauecTBo npezeHTalny: HATISAHOCTD, TOJTHOTA,
yOeIMTEIIbHOCTD, YUTA0CITbHOCTh, KPACOYHOCTh

Max = 5 Gannos [TonHOTa M EMKOCTH OTBETOB Ha BOITPOCHI JKIOPH:
NOHMMAaHHUE MPOOJIEM, C KOTOPBIMU CTOIKHETCS
HPOCKT

Max = 5 Gannos CooTBeTCTBHE UIEH MPOEKTA, MECTa pean3alun
MPOEKTa BRIOPAHHOMY HAIIPABJICHUIO O0YYCHHSI
CTYICHTOB

Hroro: max = 35 6aiioB

WToroBslii pe3yabTaT BhICTABISETCS HA OCHOBE CyMMBbI MOJYYEHHBIX OaJIIOB!

90-100 6ayI0B — «OTIIMIHO;

70-89 6a/LI0B — «XOPOIION;

55-69 Gamia — «yI0BJIETBOPUTEIHLHOY.

[IpoexTsl, nomyuyusmne oueHky 90-100 6anaoB MOTYT MPETEHI0BATh HA MOJYyYEHHE TOIEPKKU
oT llentpa npennpunnmarensctea MOM u akcenepatopos

11. YuyeOHO-MeTOAMYECKOE O0ecIeueHue

a) DJEKTPOHHBIA Y4eOHBIH Kypc MO IUCIUIUIMHE B AJIEKTPOHHOM YyHHBepcutTeTe «Moodley:
JICKITMOHHBIE MaTepuansl - hitps://moodle.tsu.ru/course/view.php?id=11067 wu MaTepuaibl s
MPaKTHYECKHX 3aHAThH - hitps://moodle.tsu.ru/course/view.php?id=11066

6) OreHouHbIe MaTepHaJIbl TEKYILIETO0 KOHTPOJIS U TPOMEXYTOUHOU aTTeCcTalluu M0 AUCLUILIIUHE.
OCHOBHBIM  OLIGHHMBAIOIIUM MEPONPUITHEM IO KypCy SIBISIETCA TPYNIOBOW  IPOEKT,
BBITIOJIHSAEMBIH B popmaTe whitepaper v npe3eHTyeMblil Ha MOCIeTHEM MPAKTUYECKOM 3aHSITHH B
ceMecTtpe. [IpoeKT BBIMOJIHIETCS TPYNIION CTYICHTOB B KOJIMUECTBE 5-7 4EJIOBEK B OJHOU I'pyIIIE.
Ha ocHoBe Teopermyeckoit wuHpopManuu 10 KOMaHAOOOPa30BaHUIO CTYACHTHI JOJKHBI
pacnpenenuTs posiu B cBoe komane. [1o pesynpTaTam pacnpeenenus poseit cTyaeHTaM Aaéres
3aJlaHUe 10 paCHpEeNesIeHHI0 KOMaHIHBIX (YHKIMI. DTO 3alaHuE JOKHO OCYIIECTBISATHCS
KOMaHJIOW KOJIJIETMaJbHO HPU COBMECTHOM OOCYKIEHUH CHENIaHHOM CTylIeHTaMH JoMalllHen
paboTHI.

Onupascb Ha BOOPOCBI U ONMCAHUA BBIOPAHHOM  CTyJeHTaMu OHW3HEC-MOJENU U
COOTBETCTBYIOIIETO €l 11ad1oHa, HE0OX0AUMO JaTh OMMCAHKUE BEIOPAHHOW U 3aMOJHUTH M1a0JI0H
MPUMEHHUTENHHO K KaKJIOMY IIPOEKTY, OTBETUB B TOM YHCIIC Ha CIEAYIOIINE BOMIPOCHI:

° B 4em cocToHT IIECHHOCTHOE NIPEJIOKEHHE BalIero MpoeKTa?

° Kro siBisieTcst moTpeOuTeNieM Balero npoexra?

° Kakass pabGorta nomkHa OBITH CliellaHA IS PEIICHUS KIIFOYEBBIX MPOOJIeM WM
YJIOBJICTBOPEHHSI KIIFOYEBBIX IOTPEOHOCTEH 1IEIEBBIX TOTPEOUTENCH?

° Kakum 06pa3om Baill mpoeKT MOXKET YAOBIETBOPUTH MOTPEOHOCTH UITH PEITUTH MTPOOIEMBI
noTpeduTens?

° Kakue npeumyiecTBa NOIyIuT MOTPEOUTENb, BOCIIOIH30BABIINCH BAITUM MMPOESKTOM?

Ha ocHoBe TexHOJIOTMU OM3HEC-KaHBBI CTYAEHTaM HEOOXOIMMO MOJrOTOBUTH OW3HEC-MOJENb
COOCTBEHHOTO MPOEKTa, IPE3EHTOBAB IMOJYYEHHbIE pe3y/lbTaThl Ha IMEPBONM MHUTY-CECCHUH C
y4JacTHeM 3KcrepToB. Bo3MokHa KOPPEKTUPOBKA OU3HEC-MOJIENIN TOCIIE EPBOM MUTY-CECCUU.

B pamkax MapKeTHHIOBO YacTH CTyIEHTaM IpeJjlaraeTcs BHIOPaTh CErMEHT (CerMEHThI) PhIHKA
U OIUCAaTh €ero:

1. Br160p cermenTa pbIHKa.

2. AHanu3 ¥ onucaHue NoTpeOHOCTe! NpecTaBUTeNe TaHHOTO CErMEHTa.

3. KonnuecTBeHHBIN 1 KaueCTBEHHBIN aHAJIU3 TAHHOT'O CETMEHTa!


https://moodle.tsu.ru/course/view.php?id=11067
https://moodle.tsu.ru/course/view.php?id=11066

4, CKOJIBKO TaKUX KIIMEHTOB?

o. Kakue onu (Bo3pacT, 1moj, MHTEPECHI, poA AeATeNbHOCTH, ecin 310 B2C; nnm otpacis,
pa3mep KOMIaHuH, chepbl IesITeTbHOCTH, eciin 310 B2B)?

6. B yem Hyxnarorcs, kakas NOTPEOHOCTb M NPUYMHA MCIIOJIb30BaHUS JAHHOW YCIYIM U
[I0YEMY OHAa JI0 CHX IIOp HE YIOBJIETBOpPEHA?

7. MaxkcuManabHO TOAPOOHOE ONMHMCAHHWE YCIYTH, KOTOPas MOXET OBbITh OKa3aHa JaHHOMY
CETMEHTY.

8. BrienuTs 1ieneBbie CerMeHThI OTpeOuTeNel (Ha OCHOBE BTOPUYHOM MH(POPMALIHH).

9. CoopmupoBath «[ aliI-MHTEPBBIO C MOTEHUMAIBHBIM IOTpeduTeneM» — Oecemy TO
TEXHOJIOTUU «TJIyOMHHOTO UHTEPBBIO», COCTABUTh KapTy SMIIATUU KIHEHTA;

10. [ToGecenoBath ¢ 3—5 kiMeHTaMu (BBIOOpPKA TUAAKTUYECKAS).

11. [Ipoananu3upoBarh NOJyYEHHbIE JAAHHbIE U C(HOPMYIHUPOBATh BBIBOJBI, 3HAUUMBIE IS
MIPOEKTA.

Ha ocnoBe mpoaenanHoi paOoOThl cTyaeHTaM HEOOXOIUMO pa3paboTaTh MNPEIOKEHUS s
MOTEHIIUATLHBIX TOTPEOUTENICH/3aNHTEPECOBAHHBIX JIUIT TTPOCKTA.

B pamMkax rpynmoBoro mnpoekTa CTyAE€HTaM JaéTcsl 3a/laHue [0 OIpPEAETICHUI0 OCHOBHBIX
HCTOYHUKOB (DMHAHCUPOBAHUS PEATU3yeMOT0 UMH MPOEKTA.

B pamkax puHaHCOBOI YacTH NMpoeKTa, CTyJeHTaM HE0OX0IMMO:

° paccuuTaTh 3aTpaThl Ha MPUBJICYEHHE KIMEHTOB MPOEKTa U JO0XOMAbI, MOJy4EHHBIE OT
OJIHOTO KJIMEHTA;

° clenaTb pacuéT HSKOHOMMKH IMPOEKTa C y4ETOM MPOEKTHPYEMOIo MOTOKa JO0XOJ0B U
pacxo/ioB;

° MIPOAHAJIM3UPOBATh (PAKTOPhl BHEIIHEH Cpenibl MPOEKTa, KOTOpble MOTYT MOBIUSATH Ha
BEJIMYMHY MOJIOKUTEIIBHOTO JIEHEKHOTO MOTOKA;

° MIPOU3BECTH PACUET JCHEKHBIX TOTOKOB MOCTYIIICHUH U BBITUIAT 32 IUTAHUPYEMBIil TEPHO/]
peayin3alnuy MpoeKTa Ha OCHOBE MapKETUHIOBOT'O UCCIIEIOBAHMS;

° Ha OCHOBaHMM NPOBEAEHHBIX pPAacu€ToB moKa3aTened 3(PPEeKTUBHOCTH ONPEAETUTH

HSKOHOMHYECKYIO IIeJIECO00pPa3HOCTh W WHBECTUIIMOHHYIO TIPUBJICKATEIBHOCTh pPeaTH3aluu
MPOEKTA.

B pamkax Ttembl «Puckm» CTyIEHTaM CleQyeT IPOBECTH KadeCTBEHHBIH aHAJIU3 PHUCKOB,
MPUCYIIUX UX TPYINIIOBOMY IMPOEKTY; pa3padoTaTh MPOIEIypbl PUCK-MEHEIKMEHTa B PaMKax
MIPOEKTA.

PesynbTaThl  BBINIOJHEHHOW pabOTBl MO TPYIIIOBOMY MPOEKTYy O(OPMIISIFOTCS B BUJE
AHAJTMTHYECKOW 3almcKu W B Qopmare mpe3eHTanuu. [Ipe3eHTrarusi mpoeKTa MPOUCXOJUT Ha
MOCIITHEM MPAKTHYECKOM 3aHSITHH C YYaCTHEM IIperoJiaBaTesicii U SKCIEePTOB (MPEICTaBUTEIH
Ou3Heca, BJIACTH).

Kpurepuu orieHuBaHus:

1. Iocemenue u paboTa Ha JIGKIMOHHBIX M MMPAKTHICCKUX 3aHITHSX.

2. BrInosIHEHUE TOMANIHUX 3aJJaHHI 110 TPYITIIOBOMY MIPOEKTY.

3. [Ipe3eHTarust rpynmoBOro MpoeKTa B Xo/1¢ GHUHATBHOMN MUTY-CECCHH.

Onucanue mMemoouKu npuMeHeHuss Kpumepues oYeHKu

[Tocemnienne IEKIIMOHHBIX U MPAKTUYECKUX 3aHITUN SBISETCS 0053aTENbHBIM KPUTEPUEM OILIEHKU
yCIIEBAEMOCTH CTY/ICHTOB.

[IpakTyeckue 3aHATUS MPEACTABISIOT COOON Hamboliee aKTUBHYI0 W CBOOOJHYIO (opmy
JMCKYCCHH, TIO3BOJISIONIYIO BKIIOUUTH B HEE€ KaK MOYKHO OOJIbIIIEe KOJMYECTBO CTY/ICHTOB.
PaGora Ha mnpakTHUYECKUX B3aHIATUSIX NPOXOAUT B (opMme pelieHus KeWcoB, BBITIOJHEHUS
yIpaXHEHUH, KOHTPOJBHBIX 3aJaHHi, CUMYJSIUH, NENOBBIX UTP, MPOEKTHON paboThl. Llenbio
MPOBEJICHUSI KEWCOB U JIEJOBBIX WIP BBICTYNMA€T pa3BUTHE KPEATHBHBIX, TBOPUYECKUX
CIOCOOHOCTEH CTYIEHTOB, HEOOXOIUMBIX JIIsl pAOOTHI MO MPOEKTY; POPMUPOBAHNE CLIOCOOHOCTH
K MOJETUPOBAHUIO OMPEACNEHHBIX CUTYallUl U uX aHanu3y. CTyIeHT, He MOCETHBIINI B TEUSHUE
KOHTPOJILHOTO Tieproa 0oJiee MOJOBUHBI MPAKTUYECKUX 3aHATUN, HE IOTYCKAETCs K 3a4ETy.



BrinosnHenue foMamHuX 3aJaHuid 110 TPYNIIOBOMY MPOEKTY (B hopMe KOMaHIHBIX MHCHMEHHBIX
paboT MO TOArOTOBKE pe3yJIbTaTOB IMPOEKTA) SBISCTCA BAXKHEWIIUM HHCTPYMEHTOM
dbopMUpOBaHHUA  MPAKTUYECKHX KOMIIETEHIMH CTyleHTa B  OOJacTH  IUJIAaHWPOBAHUS
MHHOBAI[MOHHO-TIPEATIPUHUMATENIBCKON AEATENbHOCTU. JloMalllHee 3aJaHHue 10 KaXJIoil TeMme
JOJDKHO OBITH CAAHO KaX/10M KOMaH 101 IpenojaBareiio B (hopMe MPOMEKYTOUHOM MPe3eHTAINN
Ha CHEUAJIbHO OTBEIEHHOM MPAKTUYECKOM 3aHSATHUU. 3a BBIIOJHEHHOE U CHAHHOE
IIPENOIAaBaTEII0 B CPOK JOMAILHEE 3a/laHue 110 NOATOTOBKE MIPE3CHTALMH [TPOEKTa KaXKIbli 4ICH
KOMaH/Ibl IOJTy4aeT 5 OajioB B paMKax MUTY-CECCUM.

duHaNbHAS MPE3SHTAIUS TPYIIIOBOTO MTPOEKTA 10 BEIOPAHHOM CTYJCHTaMHU TEXHOJIOTUH SIBIISIETCS
BOXHEWIINM MPAKTUKO-OPUEHTHPOBAHHBIM JJIEMEHTOM Kypca. ['pymmoBas pabora Han
JOMAIIHUMU 33JaHUSIMM TIO3BOJISIET CTYAEHTaM IPUMEHUTh BCE IIOJIYYEHHbIE 3HAHUS Ha
MIpaKTHKe, TOpaboTaTh COBMECTHO HAJl MPOEKTOM U MPEICTaBUTh NEPE]] SKCIIEPTaMU PE3yIbTaThl
CBOEH AeSITeNbHOCTH. DKCIIEPThI NpUriamaTcs u3 Llentpa npeanpuHUMaTenbcTBa, Y IpaBieHus
nHHoBanusamu, [Ipomnaptaepos, busnec-cooOmectsa ToMcka, ¢ pakyabTeTOB U HHCTUTYTOB. [1o
pe3ynbTaTaM MHUTY-CECCHM CTYJICHTHI MOJIYYarOT OLEHKY 3a MPOEKT B auanasoHe ot 0 mo 35
O6amioB. Bee cTyneHThl B paMkax OJHON KOMaHZIbl MOJY4arOT OAMHAKOBBIE OLIEHKH 3a 3TOT
AJIeMEHT Kypca. PopMupyeTcsi KOMaHHasi OTBETCTBEHHOCTh 3a Pe3yJbTaThbl pabOThl HapsLy C
WHIUBUAYAIbHBIMU OLIEHUBAIOIIMUMU MEPONpUATUAMU (paboTa Ha MPAKTUYECKUX 3aHITHSX,
TECTUPOBAHUE N0 MaTepuajaM JIEKIIMOHHON 4acTu Kypca).

B) [Iman ceMuHapCKUX / MPaKTUYECKUX 3aHATHH 110 AUCIUTUTHHE.

Kypc mpemycmarpuBaer ananTHBHBIE TEXHOJIOTHH OOyYEHHS B paMKax H3YYCHHS PEAbHBIX
MpEANPUHAMATENBCKUX KEWCOB, MPUBSI3aHHBIX K HAIMPaBJIECHUIO TIOJTOTOBKK oOydJaromierocs. B
MPOLIECCE M3YYEHHUs JTaHHOW IUCUUIUIMHBI HCIONB3YIOTCS Pa3jIW4yHble BUAbl WHTEPAKTHBHBIX
TEXHOJIOTUH: paboTa B MUKPOTPYIIAX; MPOOJIEMHbIE JIEKIIUU; TEXHOJIOTUSI MO3TOBOTO ILTypMa;
JIEJIOBBIE UT'PBI; CPEACTBA MYJIbTUMEINA; METO IPOEKTOB; Ap. Kpome TOro, remaTuka UTOroBBIX
MPOEKTOB B paMKax Kypca 3adaéTcs, B OCHOBHOM, TEMAaTHUKOW HapaBJICHUS MOJATOTOBKU. Takoi
MOAX0Jl OOEeCHeurnBaeT 3aMHTEPECOBAHHOCTh M JOMOJHUTEIBHYI0O MOTHBAIMIO K JyYIIEMY
M3YYEHUIO MaTEPHAJIOB U BBIPAOOTKE MPEANPUHUMATEIHCKUX KOMIIETEHIIUH, MTOJCTPAauBasCh MO
MPEAMETHYIO 00J1aCTh 00YYArOIIETOCS 1 €ro MOTPEOHOCTH Kak OyayIiero npodeccuoHania.
OcBoeHre AUCHUIUIMHBI TPOUCXOIUT HA OCHOBE TEXHOJIOTUH "TIepeBepHYTHIN Kiiacc". B pamkax
JAHHOM TEXHOJIOTMU CTYAEHTaM MPEeAJIaraeTcsi TCOPETUYECKUNA MaTepra sl IPeABAPUTEIILHOTO
W3YYEHHUS, MO3BOJSIONINI 00eCreunTh MHTEPAKTHUBHBIA XapaKTep JEKIUH, aKTHBHOE y4acTHe
CTYACHTOB IIpU 00y4EHHUU B JIEKIIMOHHOM (opMaTe, MOJTHEe yYUThIBATh BO3MOXKHOCTh MEpPexo/ia
OT YHHUBEpCAIMU3aIK K UHIUBUyaIU3al[ii, OPUEHTUPYSICH Ha Cclielu(DUKY KOHKPETHOTO MOTOKA.
Tema 1. BBeieHne B npeANpUHUMATEIbCTBO. JKOCUCTEMA

3amanue 1. CpaBHUTENbHBIN aHaN3 (YHKIIMOHUPOBAHUS YKOCUCTEMBI IPEIIPUHUMATENBCTBA U
MpakTUKu rocyaapcrsennoi noaaepxku MCII B Poccun u 3a pydexxom

3amanue 2. CpaBHUTENBHBIM aHAU3 CHCTEMbI TOCYIApCTBEHHOU perucTpanuu Ou3Heca (Ha
MpUMepe Pa3HbIX PETMOHOB U CTPaH)

Tema 2. @opMupoBaHue U Pa3BUTHE KOMAH/IbI

3ananue. KomannooOpasoBaHue.

JenoBas urpa.

Tema 3. busnec-uaesi, 0n3Hec-mMoaeab

3ananue 1. ['eneparnus u ananus OusHec-uaeH.

3ananue 2. Pa3paboTka OM3HEC-MOIENH.

Tema 4. Mapkerunr. OneHka pbIHKa

3ananue. MapKeTHHTOBBIE HCCIIEI0BAHUS OM3HEC-H]ICH.

Tema 5. Pazpaborka npoaykra

3ananue 1. PazpaboTka mpoaykTa.

3ananue 2. JlonoaHeHUs: K NPOBEAEHHBIM MapKETUHTOBBIM HUCCIIE0BAHUSIM.

Tema 6. Ctapran



3amanue. BeiObop Mozaenu craprana.

Tema 7. Pucku

3ananue. AHaIU3 PUCKOB MPOEKTA.

Tema 8. ®unancel. PacuéTHas yacTh npoekTa

3aganue. @UHAHCOBAs MOJEIIb.

Tema 9. [IpuB/ieueHne MHBECTULMI

3ananue. MctouHuky GuHAHCUPOBAHUS MPOEKTA.

Tema 10. IIpe3enTanusi npoexkTa

3anaHue. AHaIUTHYECKas 3alKcKa U MPe3eHTalMs IPOEKTa.

r) Meroandeckne yka3aHus 10 OPTaHU3aluU CaMOCTOSITEIbHOM paboThI CTYICHTOB.

Wzyuenne mucrmmuimabel  «[IpeqnmpuHUMAaTenbcTBO» — NPEANOiIaraeT CHCTEMAaTHYECKYl0 H
WHTCHCHUBHYIO CaMOCTOSITETIbHYIO Pa0OTy CTYIEHTOB Ha OCHOBE TOJNyUYeHHOW WH(POpMAHUU U
(bopMUpPYEMBIX HAaBBIKOB C YY4ETOM BCEX OCHOBHBIX BHJIOB Y4€OHOU NESTEIHHOCTH, KOTOPBIMHU
SIBIISTFOTCS JIGKIIMU U TIPAKTUYECKUE 3aHATHS. Bee 3aHATHS MPOBOASTCS B MHTEPAKTHBHOHN (opme
B COOTBETCTBUU C KUTalckoil mputueit («Ckaxxu MHeE — U 5 3a0yny; [lokaxxu MHE — U s 3alIOMHIO;
Jait cnenate — U 51 IOUMY»).

OcHoBHo#t pokyc CPC cnenan Ha IpoeKTHOU paboTe, OCYIIECTBIIEMON KaKI0W MUKPOTPYIIIOi
HaJ coOCTBEHHBIMU INpoekTamu. CamocTosiTeNbHas paboTa MmpenoiaraeT: u3y4eHre BOIpPOCOB
MpOrpamMMbl  IUCHUIUIMHBI C TPUMEHEHWEM OCHOBHOW ¥ JIOTIOJIHUTEILHOW JIMTEPaTypHl,
UCTONb30BaHne VHTEpHET-pecypcoB UTS BBIMIOJHEHUS 33/IaHUH 10 pa3paboTke OM3Hec-uieH B
coCTaBe MUKPOTPYIIIT; MOATOTOBKY K MPAKTHYECKUM 3aHITHSAM, K TEKYIIEMY KOHTPOJIIO, K 3a4ETy.
[Tomy4eHHbIE pe3yNbTaThl CTYACHTHI OOCYKIAIOT HAa MPAKTUIECKUX 3aHATHUSX, TOPa0ATHIBAIOT C
y4€TOM 3aMeyaHMi, BBICKa3aHHBIX IPENoJaBaTelIeM U CTYAEHTaMH B IpOLiecce KOJIJIEKTHBHBIX
00CYXICHHII.

12. IlepeueHnb yueOHoii JuTepaTypbl H pecypcoB cetu HTepHeT

a) OCHOBHas JIuTepaTypa:

1. AnbBapec, C. Kak co3zmate nponykr, kortopbli Kymar. Meron Lean Customer
Development: Yue6Hoe nmocobue / AnpBapec C. - Mocksa :AnsniuHa [Tabmumep, 2016. - 248 c.:
ISBN  978-5-9614-5395-9. - Tekcr : omekrponnsni. - URL:  https://znanium-
com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/737041

2. bnank C. Uetslpe mara kK 03apeHHIO: CTpaTeruy CO3/IaHus YCHEIIHbIX CTapTamnoB. — M.:
Anpriuaa  [Ma6mumep, 2019 368 c¢. - Tekcr : smekrponusii. - URL: https://znanium-
com.ez.lib.tsu.ru/catalog/document?id=237932

3. boxyk, C. [I. MapkeTuHIOBbIE HUCCIEIOBAHMS: Y4EOHMK Ui  CPEIOHEro
npodeccuonanbHoro obpazoBanusi/ C.I. boxyk. — 2-e¢ u3n.,, ucmp. ¥ Jom. — Mocksa :
WznatensctBo HOpaiit, 2022. — 304 c. — (IIpodeccuonanbHoe odpazosanue). — ISBN 978-5-
534-09653-8. — Tekct: snexTpoHHbI // OOpaszoBarenbHas 1ardgopma FOpaift [caldT]. —
URL: https://urait-ru.ez.lib.tsu.ru/bcode/491566

4, l'accman, O. busnec-mMonenu: 55 myuymmux ma6noHoB: YueOHoe mocodbue / ['aceman O.,

®pankenoeprep K., [lluk M. - Mocksa: Anbnraa [1a6:m., 2016. - 432 c¢.: ISBN 978-5-9614-5665-
3. - Tekcr : anekrponnbiid. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/912217

5. I'epacumos, b. 1. MapkeTuHroBble HccleI0BaHusl phIHKA : yueOHoe mocobue / b. .
I'epacumos, H. H. Mo3sros. — 2-¢ uzn. — Mocksa : ®OPYM : UHOPA-M, 2021. — 336 ¢. —
(ITpodeccuonansaoe oopazoBanue). - ISBN 978-5-91134-811-3. - Tekcr : anexrporHsii. - URL:
https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/1068858

6. KnneHToOpHeHTHPOBAaHHOCTh: MCCIIE0BAHMS, CTPATETUH, TEXHOJIOTHH : MOHOTpadus /
JI.C. JIatpimosa, 1.B. JIuncun, O.K. Oiinep [u ap.]. — Mocksa : UH®PA-M, 2021. — 241 c. —
(Hayunast wmsbicip). — DOl 10.12737/1058297. - ISBN 978-5-16-015796-2. - Tekcr

anekTpoHHbId. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/1284031
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https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/1284031

7. KameneBa, H. I'. Mapkerunrossie uccienoBanus : yueonoe nocodue / H.I'. Kamenena,
B.A. TlonskoB. — 2-e u3a., non. — MockBa : By3osckuii yueonuk : UHOPA-M, 2020. — 368 c.

- ISBN 978-5-9558-0233-6. - Tekcr : oamekrponnsid. - URL: https://znanium-
com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/1058467

8. Jlamycra, M. T'. IlpennpunumatensctBo : yueOnuk / M. I'. Jlanycra. — U3xa. ucnp. —
Mocksa : UTH®PA-M, 2020. — 384 c. — (Bsicmiee o6pazoBanue: bakanaspuar). - ISBN 978-5-
16-006602-8. - Texcr : AIIEKTPOHHBIH. - URL: https://znanium-
com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/1063380

9. PazpaboTka mEeHHOCTHBIX MpemIokeHuit: Kak co3maBaTe TOBapbl W YCIYTH, KOTOPBIC

3aX0TAT KynuTh notpedutenu. Bam nepssbiii mar: YueOHnoe nocodue / Ocreppanpaep A., [lunbe
W., bepnapna I'. - Mocksa :Anbrinna [1a6m., 2017. - 312 c.: ISBN 978-5-9614-4907-5. - Tekcr :
anextpouHbiid. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/923404

10. OcrepBanbaep, A. [loctpoenue 6uznec-moeneit: HactosnbpHas kHUra crpaTera u HoBaTopa
/ OcrepBanbniep A., [Tuabe U., - 2-e u3n. - Mocksa :AnbprniuHa [1a6m., 2016. - 288 ¢.: ISBN 978-5-
9614-1844-6. - Texcr : AIIEKTPOHHBIH. - URL: https://znanium-
com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/916078

11. Cxuisip, E. H. Mapketunrossie uccnenoBanus : npaktukyM / E. H. Cxmsp, I'. . ABneenxo,
B. A. AnekcyHuH. — 2-e u31., crep. — Mocksa : M3aarenbecko-ToproBast Koprioparus «Jlamkos
n K°, 2020. — 214 c. - ISBN 978-5-394-03602-6. - Tekct : snekrponnsid. - URL:
https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/1091794

0) TOTIOJIHUTETbHAS JTUTEPATYPA:

- Konnpakos, H.Il. OcHOBBI Maioro u cpemHero mpearnpuHuMarenbcTBa: [IpakTudeckoe
nocobue / H.I1. Konnpakos, .H. Konapakos. - M.: Uadpa-M, 2017. - 192 c.

— Kpyrnosa, H.}O. OcHoBsl OusHeca (npeanpuauMaTenbceTBa): Yueonuk / H.1O. Kpyrioga.
- M.: KnoPyc, 2018. - 77 c.

— Py6un, }0.b. OcHoBbl npennpunuMarensctBa: Yueonuk / FO.b. Pyoun. - M.: M®ITY
Cuneprus, 2016. - 464 c.

B) pecypchl cetu MHTepHeT:

1. Cozpmait  coii  OusHec: uHCTpykuusi @DenepalbHONM  HAIOroBOW  CIyKObl  /
https://www.nalog.ru/create_business/

2. dou pa3BUTH MAJIOTO M cpeaHero ousHeca Tomckoit obmactu / http://mb.tomsk.ru/

3. busnec-knacc Coepbank https://www.business-class.pro

Kpayndanauarossie niaaTgopmsi:

1. Poccuiickas kpayndanauarosas riardgopma Boomstarter https://boomstarter.ru/

2. Poccuiickas kpayadanaunronas miatgopma Planeta https:// planeta.ru/.

3. WNuBecTuniMOoHHAs TUIOMIQJKa JIUIs  3aKJIIOYCHUs BEHUYpHbIX caenok  StartTrack
https://starttrack. ru/.

4, MexnayHapoaHas KpayadaHIUHTOBas mwiatdopma Kickstarter
https://www.kickstarter.com/.

5. MexnyHnapoanas kpayadanauarosas miatdopma Indiegogo https://www.indiegogo.com.

Hcnosnp3oBanue riOKOl MOIEIIH.

OOBbenMHEHHS POCCUICKIX OM3HEC-aHTeIIOB:

1. HanuonaneHas acconmaiust OuszHec-anrenon: http://rusangels.ru.
2 HanuonansHoe copykecTBo 6u3Hec-anrenoB Poccuu: http:// www.russba.ru.

3 Cetp Omu3Hec-anrenoB «YacTHbii kanuTam»: http://www.private-capital.ru.

4. Coto3 opranusaiuii ou3Hec-anrenon: http://www.soba.spb.ru.

5 MexayHapoHas acconuanus Ouznec-anrenos AddVenture: http://www. addventure.to.
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Poccuiickue BeHuypHble (pOHIBI:

1. Poccuiickas Benuypnas komnanus (PBK): http:// www.rvc.ru.

2. Poccuiickas accoumnanus BenuypHoro naBectupoBanus (PABU): http://www.rvca.ru .
3. ®onn BenuypHoro kanurana AlmazCapital: http://www.almazcapital.com .

4. Benuypnas komnanus Target Global: http://www. targetventures.vc.

Opranu3zanuu:

http://mosopora.ru/ Onopa Poccun

http://www.opora-credit.ru/invest/ u http://www.opora-credit.ru/programs/  uHpOpMaHOHHO-
aHasnuTudeckuil nopran «Onopa-Kpeaur»

http://www.asi.ru ACH (AreHTCcTBO CTpaTern4ecKuX HHUIUATHUB)
http://www.changemakers.com koukypc ®onn «Amoka» (mopran Changemake)
http://www.genv.net/ nporpamma i mostonéxu YouthVenture @oHy «Atioka»

. https://www.ashoka.org/ Ashoka: Innovators for the Public
http://www.echoinggreen.org/sites/default/files/Echoing-Green-Fellowships-Overview.pdf
KOHKypc ¢ponma Echoing Gree

http://socialimpactstart.eu/sis-ee/ xoukypc Social Impact Start Scholarship Eastern Europe
Hemenkas kommanus Social Impact GmbH

http://konkurs.nb-fund.ru/ xoukypc «CoruansHbIi MPEATPHHUMATEITb
http://www.schwabfound.org ®onx «I118a6»
http://www.economy.gov.ru/minec/activity/sections/SocOrientNoncomOrg caiit MuHucTepcTBa
SKOHOMMYECKOTO pa3BUTHs P® (KOHKypC ToOCyJapCTBEHHBIX CYOCHAMI M0 TOJAEPKKE
COLIMANIbHO-OPUEHTUPOBAHHBIX HEKOMMEPUYECKUX MPENTTPUITHI)

http://socentr.hse.ru L{eHTp conMaIbHOTO MPEANPUHUMATEILCTBA U COI[MATBHBIX HHHOBAIIUI
http://www.schwabfound.org/ Schwab Foundation for Social Entrepreneurship
http://www.skollfoundation.org/ Skoll Foundation

http://youngfoundation.org/ The Young Foundation

http://www.socialenterprise.org.uk/ Social Enterprise UK

http://www.ted.com/tedx TED

http://www.socialearth.org/ Social Earth

http://www.thirdsector.co.uk/  ThirdSector.uk

http://www.rmcenter.ru Poccuiickuit Mukpodunancossiii LleHTp

http://socamp.me SocialCamp Russia — Poccuiickas exxeroanas HepopMaabHas KOHGEPEHIINS O
COHH&HBHOﬁ u FpaH(HaHCKOﬁ AKTUBHOCTH

http://ciss-catalog.wix.com/ciss-catalog IlenTpbl HHHOBaLKI COIHATBHOMN chepbl

Doupasl

http://reachforchange.org/russia birarotBopurensHblii oun «HaBcTpedy nepemeHam»
http://www.nb-fund.ru ®omHa perroHaIbHBIX CONUATBHBIX Tporpamm «Harie Oymytee»
®oH/1 pa3BUTHS MEUAIIPOCKTOB U COIMAIbHBIX porpamm Gladway

Pecypchl, copepskarire HHPOPMAIIUIO 00 HICSIX COIHATBHBIX MTPEITPUATHIL:

http://sockart.ru O6mepoccuiickuii nHGopMarmoHHbIii mopran «CounansHas kapta Poccuiickoit
denepauun»

www.nb-forum.ru nopran «HoBblit Ou3HEC: conUaTbHOE MPEANPHHUMATETECTBOY
www.soindex.ru u www.social-idea.ru mopran «baHk conmanbHbIX uaeh» (ouma «Harre
Oymytiee»

http://www.nb-forum.ru TlTopran «HoBsIii OM3HEC: COIUATIEHOE TPEATTPHHUMATEIILCTBOY
http://www.social-idea.ru/ Tlopran «baHk colMaIbHBIX HICH»

www.soindex.ru ConnanbHoe nmpeAnpuHuMaTenbeTBo B Poccuu. Karanor npennpusrtuii, ToBapoB
U YCIIYT COLUAIBHBIX MPEAPUHUMATEIICH
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http://www.nb-fund.ru/files/pages/00014/expert.pdf Cneusbinyck kypHama «DKCHepT» O
CONAJIBHOM IMPCANTPUHUMATCIILCTBC

CaiiTpl, cnenmanm3upyrouecs Ha HH(GOpPMANUK ISl TOMCKAa HOBBIX HJEH W TPEHIOB s
CcTapTamnosB:

http://www.techcrunch.com;

http://www.springwise.com;

http://www.trendwatching.com;

http://www.venturebeat.com;

http://www.habrahabr.ru/;

http://www.hopesandfears.com/;

http://www.ycombinator.com/ u p.

3apyOexHbIE PECYPCHI, OMUCHIBAIOIINE TIPEIaraeMble U PeaIn30BaHHBIC TTPOEKTHI COIUATBHBIX
MpEANPUITHIH:

https://www.innocentive.com/ar/challenge/browse

http://www.schwabfound.org

http://openarchitecturenetwork.org/projects/results

https://www.ashoka.org/fellows

http://www.skollfoundation.org/skoll-entrepreneurs/

noptai Changemaker (koHKypc GoHT «AIITOKA)

YouthVenture nporpamma asist Motoa&xu GoHIA «AIIIOKaY

Ob6mepoccuiickas Cetb Koncynprantlntoc CnpaBouHas MpaBoBas cucrema.
http://www.consultant.ru

MHCTUTYT KOMIUIEKCHBIX CTPATETHYECKUX UCCIIeAoBanuit http://www.icss.ac.ru/macro/
Hudopmarnmonnoe areHTcTBO «Pocousneckoncanrunry (PBK): — URL: www.rbc.ru
®denepanbHas ciryx0a roCyIapCTBEHHOU CTaTUCTUKHU
http://www.gks.ru/wps/wcm/connect/rosstat/rosstatsite/main

13. IlepeyeHb HHPOPMALMOHHBIX TEXHOJIOTHii

a) JIMIICH3MOHHOE U CBOOOJHO pacipoCTpaHsIeMOoe POrpaMMHOE 00ECIICUCHHE:

— Microsoft Office Standart 2013 Russian: maker nporpamm. Briouaer npunoxenus: MS Office
Word, MS Office Excel, MS Office PowerPoint, MS Office On-eNote, MS Office Publisher, MS
Outlook, MS Office Web Apps (Word Excel MS PowerPoint Outlook);

— myOsnn4yHO focTynHble oOnaunbie Texnonoruu (Google Docs, SIHaekc Auck u T.11.).

0) MHPOPMAIIMOHHBIE CIIPABOYHBIC CUCTEMBI:

— DJIEKTPOHHBIN KaTajor Hayunoii O6ubnmoreku Ty —
http://chamo.lib.tsu.ru/search/query?locale=ru&theme=system
— DIIeKTpOHHAas oubnmnoreka (pemo3uTopwii) Ty —

http://vital.lib.tsu.ru/vital/access/manager/Index

— OBC Jlans — http://e.lanbook.com/

— OBC KoncynbranT crynenta — http://www.studentlibrary.ru/

— O6pazoBarensHas miatdopma KOpaiit — https://urait.ru/

— OBC ZNANIUM.com — https://znanium.com/

— OBC IPRbooks — http://www.iprbookshop.ru/

— Coursera — OecruiaTHble OHJIAWH-KYpPCHl OT BEIYIIMX YHUBEPCUTETOB: [DIEKTPOHHBIH
pecypc]. — URL: https://www.coursera.org

— HanuonaneHas miatdopma OTKpHITOTO oOpa3zoBaHus [DnekTpoHHbId pecypc]. — URL:
https://openedu.ru/course/
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14. MarepuajibHO-TeXHUYECKOe oOecrieyeHue

Aynutopun Juisl IpOBEACHUS 3aHATUH JIEKIIUOHHOIO THIIA.

Aynutopun A IPOBEACHMS 3aHATUM CEMUHAPCKOIO THUIA, UHAMBUAYAJIbHBIX M T'PYNIIOBBIX
KOHCYJIBTALIMH, TEKYILETr0 KOHTPOJISA U IIPOMEKYTOUHOM aTTECTAL[UU.

[Tomerienus a1 caMOCTOATENBHON paOOThI, OCHAIIEHHBIE KOMIIBIOTEPHON TEXHUKOU U JOCTYIIOM
K cetu MHTepHeT, B DJEKTPOHHYIO HH(OPMALIMOHHO-0O0pA30BaTENbHYI0 Cpeay U K
MH(GOPMAIIMOHHBIM CITPABOYHBIM CHCTEMaM.

15. Undopmanms o pazpadoTunkKax

ABTOD: 11.3.H., ipodeccop kadeapsl DxoHoMuku UOM HUpuna BukroposHa Pouruna



	1. Цель и планируемые результаты освоения дисциплины (модуля)
	Целью освоения дисциплины является формирование следующих компетенций:
	– УК-2. Способность определять круг задач в рамках поставленной цели и выбирать оптимальные способы их решения, исходя из действующих правовых норм, имеющихся ресурсов и ограничений.
	– УК-3. Способность осуществлять социальное взаимодействие и реализовывать свою роль в команде.
	– УК-10. Способность принимать обоснованные экономические решения в различных областях жизнедеятельности.
	Результатами освоения дисциплины являются следующие индикаторы достижения компетенций:
	– ИУК-2.1. Формулирует совокупность взаимосвязанных задач в рамках поставленной цели работы, обеспечивающих её достижение.
	– ИУК-2.2. Проектирует решение конкретной задачи проекта, выбирая оптимальный способ ее решения, исходя из действующих правовых норм и имеющихся ресурсов и ограничений.
	– ИУК-2.3. Решает конкретные задачи (исследования, проекта, деятельности) за установленное время.
	– ИУК-3.1. Определяет свою роль в команде и действует в соответствии с ней для достижения целей работы.
	– ИУК-3.2. Учитывает ролевые позиции других участников в командной работе.
	– ИУК-3.3. Понимает принципы групповой динамики и действует в соответствии с ними.
	– ИУК-10.1. Понимает базовые принципы функционирования экономики и экономического развития, цели и формы участия государства в экономике.
	– ИУК-10.2. Применяет методы личного экономического и финансового планирования для достижения текущих и долгосрочных финансовых целей.
	2. Задачи освоения дисциплины:
	– освоение и применение основных подходов к генерированию предпринимательской идеи с учётом потребностей бизнеса/ общества/ государства;
	–  изучение порядка регистрации субъекта предпринимательской деятельности в России на основе действующих нормативно-правовых актов, а также инфраструктуры поддержки предпринимательской деятельности в России;
	– совершенствование навыков взаимодействия при разработке проекта;
	– овладение навыками организации тестирования предпринимательской идеи для оценки её коммерческой реализуемости;
	– применение аналитических технологий для решения практических задач, связанных с проблемами разработки бизнес- проекта;
	– освоение и применение основных подходов и инструментов исследования рынка; анализа потенциального рынка и оценки ёмкости рынка; разработки бизнес-модели предпринимательского проекта; выявления целевой аудитории;
	– выявление и оценка возможности наступления рисков при реализации предпринимательского проекта; разработка способов минимизации рисков;
	–  овладение навыками расчёта экономических и финансовых показателей предпринимательского проекта;
	– обоснование выбора способов и каналов привлечения финансирования для реализации предпринимательского проекта.
	3. Место дисциплины (модуля) в структуре образовательной программы
	Дисциплина относится к обязательной части образовательной программы.
	4. Семестр(ы) освоения и форма(ы) промежуточной аттестации по дисциплине
	Семестр 5, зачёт.
	5. Входные требования для освоения дисциплины
	Для успешного освоения дисциплины «Предпринимательство» требуются результаты обучения по дисциплине «Экономика».
	6. Язык реализации
	Русский
	7. Объем дисциплины (модуля)
	Общая трудоёмкость дисциплины составляет 3 з.е., 108 часа, из которых:
	– лекции: 20 ч.;
	– семинарские занятия: 0 ч;
	– практические занятия: 34 ч.;
	– лабораторные работы: 0 ч.
	в том числе практическая подготовка: 0 ч.
	Объем самостоятельной работы студента определён учебным планом.
	8. Содержание дисциплины (модуля), структурированное по темам
	Тема 1. Введение в предпринимательство. Экосистема
	Бизнес и предпринимательство: понятие, общее, специфика. Признаки бизнеса. Условия формирования предпринимательства. Субъекты предпринимательской деятельности. Малый бизнес: особенности, критерии.
	Виды предпринимательской деятельности. Социальное предпринимательство.
	Предпринимательская среда: характеристика, состав.
	Инфраструктура бизнеса. Формы и направления государственной поддержки социального предпринимательства в России и за рубежом.
	Тема 2. Формирование и развитие команды
	Технологии командообразования.
	Тема 3. Бизнес-идея, бизнес-модель
	Сущностные характеристики бизнес-идеи. Правила выбора идеи для бизнеса. Источники идей для бизнеса. Типичные ошибки при поиске бизнес-идей. Технологии разработки бизнес-идей. Классификация методов генерации идей. Критерии отбора бизнес-идеи. Подходы к...
	Бизнес-модель Бизнес-модель: основные характеристики, базовые положения. Виды бизнес-моделей. Переход от бизнес-модели к бизнес-плану. Отличия бизнес-модели от бизнес-стратегий.
	Тема 4. Маркетинг. Оценка рынка
	Исследования рынков сбыта (спроса, конкуренции, состояния отрасли, общих условий сбыта, возможностей расширения рынка). Инструменты проведения маркетингового исследования. Этапы анализа рынка. Оценка конкурентов. Анализ отрасли с учётом характеристик ...
	Тема 5. Разработка продукта
	Цели и задачи продукт-ориентированных (product-development) и клиенто-ориентированных (customer-development) методологий. Понятия Customer development (по С.Бланку и Б.Дорфу). Этапы Customer Development Model. Создание прототипа. Подходы к разработке ...
	Тема 6. Стартап
	Стартап: понятие, основные характеристики. Стадии развития стартапа. Методика «бережливого стартапа». Модель «SPACE». HADI-цикл. Методы оценки стартапа.
	Тема 7. Риски
	Сущность предпринимательского риска. Функции предпринимательского риска. Факторы, влияющие на уровень предпринимательского риска.
	Классификация рисков. Риски при осуществлении инновационного проекта.
	Управление предпринимательским риском. Методы управления рисками в предпринимательской деятельности. Система оценивания базовых рисков инновационного проекта.
	Тема 8. Финансы. Расчётная часть проекта
	Расходы на проект. Состав текущих затрат проекта. Постоянные и переменные расходы.
	Финансовая модель стартапа. Содержание финансовой модели. Основы построение финансовой модели в Excel.
	Основные и дополнительные показатели. Инвестиционная привлекательность проекта. Методики оценки стартапа.
	Режимы налогообложения: характеристика, границы применения. Сравнение различных видов налогообложения предприятий малого и среднего бизнеса.
	Тема 9. Привлечение инвестиций
	Основные факторы, определяющие привлекательность стартапа для инвестора.
	Каналы поиска инвесторов.
	Источники стартового капитала. Венчурные инвесторы. Альтернативные инвестиции. Краудфандинг: виды, краудфандинговые платформы (за рубежом, в России).
	Тема 10. Презентация проекта
	Три типа презентаций (презентации перед инвесторами, презентация решения при проблемном интервью, продающая презентация). Условия эффективной презентации. Примеры мастеров публичных выступлений.
	9. Текущий контроль по дисциплине
	Текущий контроль по дисциплине проводится путём контроля посещаемости, проведения контрольных работ, деловых игр по отдельным темам, выполнения домашних заданий в рамках проектной деятельности и фиксируется в форме контрольной точки (не менее двух раз...
	10. Порядок проведения и критерии оценивания промежуточной аттестации
	В рамках данной дисциплины применяется балльно-рейтинговая система оценки:
	Задания в аудитории
	Выполнение заданий в аудитории оценивается максимум в 3 балла. Учитывается: посещение студентов занятия, включение в работу, активное участие в работе над проектом/кейсом (деловой игре).
	Проектная работа
	Основной фокус СРС сделан на проектной работе, осуществляемой в микрогруппах над собственными проектами. В течение семестра проводится промежуточная оценка выполняемой работы в виде питч-сессий. Всего предусмотрено две промежуточные питч-сессии, кажда...
	Формой промежуточной аттестации является финальная питч-сессия в виде защиты проектной работы перед группой экспертов. (эксперты приглашаются из Центра предпринимательства, Управления инновациями, Промпартнеров, Бизнес-сообщества Томска, с факультетов...
	КРИТЕРИИ ОЦЕНКИ ПРОЕКТОВ В РАМКАХ ФИНАЛЬНОЙ ПИТЧ-СЕССИИ
	Итоговый результат выставляется на основе суммы полученных баллов:
	90-100 баллов – «отлично»;
	70-89 баллов – «хорошо»;
	55-69 балла – «удовлетворительно».
	Проекты, получившие оценку 90-100 баллов могут претендовать на получение поддержки от Центра предпринимательства ИЭМ и акселераторов
	11. Учебно-методическое обеспечение
	а) Электронный учебный курс по дисциплине в электронном университете «Moodle»: лекционные материалы - https://moodle.tsu.ru/course/view.php?id=11067  и материалы для практических занятий - https://moodle.tsu.ru/course/view.php?id=11066
	б) Оценочные материалы текущего контроля и промежуточной аттестации по дисциплине.
	Основным оценивающим мероприятием по курсу является групповой проект, выполняемый в формате whitepaper и презентуемый на последнем практическом занятии в семестре. Проект выполняется группой студентов в количестве 5-7 человек в одной группе. На основе...
	Опираясь на вопросы и описания выбранной студентами бизнес-модели и соответствующего ей шаблона, необходимо дать описание выбранной и заполнить шаблон применительно к каждому проекту, ответив в том числе на следующие вопросы:
	● В чем состоит ценностное предложение вашего проекта?
	● Кто является потребителем вашего проекта?
	● Какая работа должна быть сделана для решения ключевых проблем или удовлетворения ключевых потребностей целевых потребителей?
	● Каким образом ваш проект может удовлетворить потребности или решить проблемы потребителя?
	● Какие преимущества получит потребитель, воспользовавшись вашим проектом?
	На основе технологии бизнес-канвы студентам необходимо подготовить бизнес-модель собственного проекта, презентовав полученные результаты на первой питч-сессии с участием экспертов. Возможна корректировка бизнес-модели после первой питч-сессии.
	В рамках маркетинговой части студентам предлагается выбрать сегмент (сегменты) рынка и описать его:
	1. Выбор сегмента рынка.
	2. Анализ и описание потребностей представителей данного сегмента.
	3. Количественный и качественный анализ данного сегмента:
	4. Сколько таких клиентов?
	5. Какие они (возраст, пол, интересы, род деятельности, если это В2С; или отрасль, размер компании, сферы деятельности, если это В2В)?
	6. В чем нуждаются, какая потребность и причина использования данной услуги и почему она до сих пор не удовлетворена?
	7. Максимально подробное описание услуги, которая может быть оказана данному сегменту.
	8. Выделить целевые сегменты потребителей (на основе вторичной информации).
	9. Сформировать «Гайд-интервью с потенциальным потребителем» — беседу по технологии «глубинного интервью», составить карту эмпатии клиента;
	10. Побеседовать с 3–5 клиентами (выборка дидактическая).
	11. Проанализировать полученные данные и сформулировать выводы, значимые для проекта.
	На основе проделанной работы студентам необходимо разработать предложения для потенциальных потребителей/заинтересованных лиц проекта.
	В рамках группового проекта студентам даётся задание по определению основных источников финансирования реализуемого ими проекта.
	В рамках финансовой части проекта, студентам необходимо:
	● рассчитать затраты на привлечение клиентов проекта и доходы, полученные от одного клиента;
	● сделать расчёт экономики проекта с учётом проектируемого потока доходов и расходов;
	● проанализировать факторы внешней среды проекта, которые могут повлиять на величину положительного денежного потока;
	● произвести расчёт денежных потоков поступлений и выплат за планируемый период реализации проекта на основе маркетингового исследования;
	● на основании проведённых расчётов показателей эффективности определить экономическую целесообразность и инвестиционную привлекательность реализации проекта.
	В рамках темы «Риски» студентам следует провести качественный анализ рисков, присущих их групповому проекту; разработать процедуры риск-менеджмента в рамках проекта.
	Результаты выполненной работы по групповому проекту оформляются в виде аналитической записки и в формате презентации. Презентация проекта происходит на последнем практическом занятии с участием преподавателей и экспертов (представители бизнеса, власти).
	Критерии оценивания:
	1. Посещение и работа на лекционных и практических занятиях.
	2. Выполнение домашних заданий по групповому проекту.
	3. Презентация группового проекта в ходе финальной питч-сессии.
	Описание методики применения критериев оценки
	Посещение лекционных и практических занятий является обязательным критерием оценки успеваемости студентов.
	Практические занятия представляют собой наиболее активную и свободную форму дискуссии, позволяющую включить в неё как можно большее количество студентов.
	Работа на практических занятиях проходит в форме решения кейсов, выполнения упражнений, контрольных заданий, симуляций, деловых игр, проектной работы. Целью проведения кейсов и деловых игр выступает развитие креативных, творческих способностей студент...
	Выполнение домашних заданий по групповому проекту (в форме командных письменных работ по подготовке результатов проекта) является важнейшим инструментом формирования практических компетенций студента в области планирования инновационно-предприниматель...
	Финальная презентация группового проекта по выбранной студентами технологии является важнейшим практико-ориентированным элементом курса. Групповая работа над домашними заданиями позволяет студентам применить все полученные знания на практике, поработа...
	в) План семинарских / практических занятий по дисциплине.
	Курс предусматривает адаптивные технологии обучения в рамках изучения реальных предпринимательских кейсов, привязанных к направлению подготовки обучающегося. В процессе изучения данной дисциплины используются различные виды интерактивных технологий: р...
	Освоение дисциплины происходит на основе технологии "перевернутый класс". В рамках данной технологии студентам предлагается теоретический материал для предварительного изучения, позволяющий обеспечить интерактивный характер лекций, активное участие ст...
	Тема 1. Введение в предпринимательство. Экосистема (1)
	Задание 1. Сравнительный анализ функционирования экосистемы предпринимательства и практики государственной поддержки МСП в России и за рубежом
	Задание 2. Сравнительный анализ системы государственной регистрации бизнеса (на примере разных регионов и стран)
	Тема 2. Формирование и развитие команды (1)
	Задание. Командообразование.
	Деловая игра.
	Тема 3. Бизнес-идея, бизнес-модель (1)
	Задание 1. Генерация и анализ бизнес-идей.
	Задание 2. Разработка бизнес-модели.
	Тема 4. Маркетинг. Оценка рынка (1)
	Задание. Маркетинговые исследования бизнес-идеи.
	Тема 5. Разработка продукта (1)
	Задание 1. Разработка продукта.
	Задание 2. Дополнения к проведённым маркетинговым исследованиям.
	Тема 6. Стартап (1)
	Задание. Выбор модели стартапа.
	Тема 7. Риски (1)
	Задание. Анализ рисков проекта.
	Тема 8. Финансы. Расчётная часть проекта (1)
	Задание. Финансовая модель.
	Тема 9. Привлечение инвестиций (1)
	Задание. Источники финансирования проекта.
	Тема 10. Презентация проекта (1)
	Задание. Аналитическая записка и презентация проекта.
	г) Методические указания по организации самостоятельной работы студентов.
	Изучение дисциплины «Предпринимательство» предполагает систематическую и интенсивную самостоятельную работу студентов на основе полученной информации и формируемых навыков с учётом всех основных видов учебной деятельности, которыми являются лекции и п...
	Основной фокус СРС сделан на проектной работе, осуществляемой каждой микрогруппой над собственными проектами. Самостоятельная работа предполагает: изучение вопросов программы дисциплины с применением основной и дополнительной литературы, использование...
	12. Перечень учебной литературы и ресурсов сети Интернет
	а) основная литература:
	1. Альварес, С. Как создать продукт, который купят. Метод Lean Customer Development: Учебное пособие / Альварес С. - Москва :Альпина Паблишер, 2016. - 248 с.: ISBN 978-5-9614-5395-9. - Текст : электронный. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/cata...
	2. Бланк С. Четыре шага к озарению: стратегии создания успешных стартапов. – М.: Альпина Паблишер, 2019 368 с. - Текст : электронный. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/document?id=237932
	3. Божук, С. Г. Маркетинговые исследования: учебник для среднего профессионального образования / С. Г. Божук. — 2-е изд., испр. и доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2022. — 304 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 978-5-534-09653-8. — Текст: э...
	4. Гассман, О. Бизнес-модели: 55 лучших шаблонов: Учебное пособие / Гассман О., Франкенбергер К., Шик М. - Москва: Альпина Пабл., 2016. - 432 с.: ISBN 978-5-9614-5665-3. - Текст : электронный. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/9...
	5. Герасимов, Б. И. Маркетинговые исследования рынка : учебное пособие / Б. И. Герасимов, Н. Н. Мозгов. — 2-е изд. — Москва : ФОРУМ : ИНФРА-М, 2021. — 336 с. — (Профессиональное образование). - ISBN 978-5-91134-811-3. - Текст : электронный. - URL: htt...
	6. Клиентоориентированность: исследования, стратегии, технологии : монография / Л.С. Латышова, И.В. Липсиц, О.К. Ойнер [и др.]. — Москва : ИНФРА-М, 2021. — 241 с. — (Научная мысль). — DOI 10.12737/1058297. - ISBN 978-5-16-015796-2. - Текст : электронн...
	7. Каменева, Н. Г. Маркетинговые исследования : учебное пособие / Н.Г. Каменева, В.А. Поляков. — 2-е изд., доп. — Москва : Вузовский учебник : ИНФРА-М, 2020. — 368 с. - ISBN 978-5-9558-0233-6. - Текст : электронный. - URL: https://znanium-com.ez.lib.t...
	8. Лапуста, М. Г. Предпринимательство : учебник / М. Г. Лапуста. — Изд. испр. — Москва : ИНФРА-М, 2020. — 384 с. — (Высшее образование: Бакалавриат). - ISBN 978-5-16-006602-8. - Текст : электронный. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/pro...
	9. Разработка ценностных предложений: Как создавать товары и услуги, которые захотят купить потребители. Ваш первый шаг: Учебное пособие / Остервальдер А., Пинье И., Бернарда Г. - Москва :Альпина Пабл., 2017. - 312 с.: ISBN 978-5-9614-4907-5. - Текст ...
	10. Остервальдер, А. Построение бизнес-моделей: Настольная книга стратега и новатора / Остервальдер А., Пинье И., - 2-е изд. - Москва :Альпина Пабл., 2016. - 288 с.: ISBN 978-5-9614-1844-6. - Текст : электронный. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu....
	11. Скляр, Е. Н. Маркетинговые исследования : практикум / Е. Н. Скляр, Г. И. Авдеенко, В. А. Алексунин. — 2-е изд., стер. — Москва : Издательско-торговая корпорация «Дашков и К », 2020. — 214 с. - ISBN 978-5-394-03602-6. - Текст : электронный. - URL: ...
	б) дополнительная литература:
	– Кондраков, Н.П. Основы малого и среднего предпринимательства: Практическое пособие / Н.П. Кондраков, И.Н. Кондраков. - М.: Инфра-М, 2017. - 192 c.
	– Круглова, Н.Ю. Основы бизнеса (предпринимательства): Учебник / Н.Ю. Круглова. - М.: КноРус, 2018. - 77 c.
	– Рубин, Ю.Б. Основы предпринимательства: Учебник / Ю.Б. Рубин. - М.: МФПУ Синергия, 2016. - 464 c.
	в) ресурсы сети Интернет:
	1. Создай свой бизнес: инструкция Федеральной налоговой службы / https://www.nalog.ru/create_business/
	2. Фонд развития малого и среднего бизнеса Томской области / http://mb.tomsk.ru/
	3. Бизнес-класс Сбербанк https://www.business-class.pro
	Краудфандинговые платформы:
	1. Российская краудфандинговая платформа Boomstarter https://boomstarter.ru/
	2. Российская краудфандинговая платформа  Planeta https:// planeta.ru/.
	3. Инвестиционная площадка для заключения венчурных сделок StartTrack https://starttrack. ru/.
	4. Международная краудфандинговая платформа Kickstarter https://www.kickstarter.com/.
	5. Международная краудфандинговая платформа Indiegogo https://www.indiegogo.com.
	Использование гибкой модели.
	Объединения российских бизнес-ангелов:
	1. Национальная ассоциация бизнес-ангелов: http://rusangels.ru.
	2. Национальное содружество бизнес-ангелов России: http:// www.russba.ru.
	3. Сеть бизнес-ангелов «Частный капитал»: http://www.private-capital.ru.
	4.  Союз организаций бизнес-ангелов: http://www.soba.spb.ru.
	5.  Международная ассоциация бизнес-ангелов AddVenture: http://www. addventure.to.
	Российские венчурные фонды:
	1. Российская венчурная компания (РВК): http:// www.rvc.ru.
	2. Российская ассоциация венчурного инвестирования (РАВИ): http://www.rvca.ru .
	3. Фонд венчурного капитала AlmazCapital: http://www.almazcapital.com .
	4. Венчурная компания Target Global: http://www. targetventures.vc.
	Организации:
	http://mosopora.ru/ Опора России
	http://www.opora-credit.ru/invest/ и http://www.opora-credit.ru/programs/    информационно-аналитический портал «Опора-Кредит»
	http://www.asi.ru АСИ (Агентство стратегических инициатив)
	http://www.changemakers.com конкурс Фонд «Ашока» (портал Changemake)
	http://www.genv.net/ программа для молодёжи YouthVenture Фонд «Ашока»
	. https://www.ashoka.org/ Ashoka: Innovators for the Public
	http://www.echoinggreen.org/sites/default/files/Echoing-Green-Fellowships-Overview.pdf   конкурс фонда Echoing Gree
	http://socialimpactstart.eu/sis-ee/ конкурс Social Impact Start Scholarship Eastern Europe немецкая компания Social Impact GmbH
	http://konkurs.nb-fund.ru/  конкурс «Социальный предприниматель»
	http://www.schwabfound.org Фонд «Шваб»
	http://www.economy.gov.ru/minec/activity/sections/SocOrientNoncomOrg сайт Министерства экономического развития РФ (конкурс государственных субсидий по поддержке социально-ориентированных некоммерческих предприятий)
	http://socentr.hse.ru  Центр социального предпринимательства и социальных инноваций
	http://www.schwabfound.org/   Schwab Foundation for Social Entrepreneurship
	http://www.skollfoundation.org/   Skoll Foundation
	http://youngfoundation.org/   The Young Foundation
	http://www.socialenterprise.org.uk/  Social Enterprise UK
	http://www.ted.com/tedx   TED
	http://www.socialearth.org/   Social Earth
	http://www.thirdsector.co.uk/    ThirdSector.uk
	http://www.rmcenter.ru   Российский Микрофинансовый Центр
	http://socamp.me SocialCamp Russia – Российская ежегодная неформальная конференция о социальной и гражданской активности
	http://ciss-catalog.wix.com/ciss-catalog    Центры инноваций социальной сферы
	Фонды
	http://reachforchange.org/russia Благотворительный фонд «Навстречу переменам»
	http://www.nb-fund.ru Фонд региональных социальных программ «Наше будущее»
	Фонд развития медиапроектов и социальных программ Gladway
	Ресурсы, содержащие информацию об идеях социальных предприятий:
	http://sockart.ru Общероссийский информационный портал «Социальная карта Российской Федерации»
	www.nb-forum.ru портал «Новый бизнес: социальное предпринимательство»
	www.soindex.ru и www.social-idea.ru портал «Банк социальных идей» фонда «Наше будущее»
	http://www.nb-forum.ru  Портал «Новый бизнес: социальное предпринимательство»
	http://www.social-idea.ru/   Портал «Банк социальных идей»
	www.soindex.ru Социальное предпринимательство в России. Каталог предприятий, товаров и услуг социальных предпринимателей
	http://www.nb-fund.ru/files/pages/00014/expert.pdf Спецвыпуск журнала «Эксперт» о социальном предпринимательстве
	Сайты, специализирующиеся на информации для поиска новых идей и трендов для стартапов:
	● http://www.techcrunch.com;
	● http://www.springwise.com;
	● http://www.trendwatching.com;
	● http://www.venturebeat.com;
	● http://www.habrahabr.ru/;
	● http://www.hopesandfears.com/;
	● http://www.ycombinator.com/ и др.
	Зарубежные ресурсы, описывающие предлагаемые и реализованные проекты социальных предприятий:
	https://www.innocentive.com/ar/challenge/browse
	http://www.schwabfound.org
	http://openarchitecturenetwork.org/projects/results
	https://www.ashoka.org/fellows
	http://www.skollfoundation.org/skoll-entrepreneurs/
	портал Changemaker (конкурс фонд «Ашока»)
	YouthVenture программа для молодёжи фонда «Ашока»
	Общероссийская Сеть КонсультантПлюс Справочная правовая система. http://www.consultant.ru
	Институт комплексных стратегических исследований http://www.icss.ac.ru/macro/
	Информационное агентство «Росбизнесконсалтинг» (РБК):  – URL: www.rbc.ru
	Федеральная служба государственной статистики .  http://www.gks.ru/wps/wcm/connect/rosstat/rosstatsite/main
	13. Перечень информационных технологий
	а) лицензионное и свободно распространяемое программное обеспечение:
	– Microsoft Office Standart 2013 Russian: пакет программ. Включает приложения: MS Office Word, MS Office Excel, MS Office PowerPoint, MS Office On-eNote, MS Office Publisher, MS Outlook, MS Office Web Apps (Word Excel MS PowerPoint Outlook);
	– публично доступные облачные технологии (Google Docs, Яндекс диск и т.п.).
	б) информационные справочные системы:
	– Электронный каталог Научной библиотеки ТГУ – http://chamo.lib.tsu.ru/search/query?locale=ru&theme=system
	– Электронная библиотека (репозиторий) ТГУ – http://vital.lib.tsu.ru/vital/access/manager/Index
	– ЭБС Лань – http://e.lanbook.com/
	– ЭБС Консультант студента – http://www.studentlibrary.ru/
	– Образовательная платформа Юрайт – https://urait.ru/
	– ЭБС ZNANIUM.com – https://znanium.com/
	– ЭБС IPRbooks – http://www.iprbookshop.ru/
	– Coursera – бесплатные онлайн-курсы от ведущих университетов: [Электронный ресурс]. – URL: https://www.coursera.org
	– Национальная платформа открытого образования [Электронный ресурс]. – URL: https://openedu.ru/course/
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